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INFORMACIÓN FINANCIERA PRIMER SEMESTRE 2026 
GIGAS HOSTING, S.A. 

15 de octubre de 2026 

En cumplimiento con lo dispuesto en el artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre abuso 
de mercado y en el artículo 227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los Mercados de Valores 
y de los Servicios de Inversión, y disposiciones concordantes, así como en la Circular 3/2020 del 
Segmento BME Growth de BME MTF Equity (en adelante “BME Growth”) sobre información a 
suministrar por empresas incorporadas a negociación en el segmento BME Growth de BME MTF 
Equity, por la presente se comunica al mercado la siguiente información relevante de GIGAS 
HOSTING, S.A. y sus sociedades dependientes (en adelante “GIGAS”, “Grupo GIGAS”, el 
“Grupo”, la “Compañía” o la “Sociedad”) relativa a los resultados financieros consolidados 
intermedios correspondientes al primer semestre del ejercicio 2026.  

La información contenida en la presente Otra Información Relevante ha sido elaborada por la 
Sociedad como los resultados consolidados de GIGAS HOSTING, S.A. y sus empresas 
dependientes, correspondientes al periodo de seis meses terminado el 30 de junio de 2026, a 
partir de la información contable y financiera de que dispone la Compañía. Dichos resultados han 
sido objeto de revisión limitada semestral por parte de Ernst & Young, S.L., auditor de la 
compañía, y debidamente formulados por el Consejo de Administración de GIGAS en su reunión 
del 8 de octubre de 2026, con el voto favorable de todos sus miembros. 

Se adjuntan, por tanto, a esta Otra Información Relevante, en cumplimiento con lo dispuesto en 
la Circular 3/2020, los siguientes documentos: 

• Resumen de información relevante del primer semestre de 2026.
• Informe de revisión limitada y Estados Financieros Intermedios Consolidados de Gigas

Hosting, S.A. y sociedades dependientes, correspondientes al periodo cerrado el 30
de junio de 2026.

La Compañía ha programado una presentación de resultados a través de un webinar donde su 
Consejero Delegado y su Director Financiero explicarán los detalles de las cifras aquí 
presentadas.  

Estará abierta a todos aquellos inversores, analistas y personas interesadas, que podrán seguir 
dicha presentación online y realizar las preguntas que consideren oportunas: 

WEBINAR PRESENTACIÓN RESULTADOS 1S 2026 

FECHA Y HORA: 21 octubre 2026; 4:30PM (CEST)

ENLACE PARA INSCRIPCIÓN: Hacer clic aquí 

https://attendee.gotowebinar.com/register/1381508231543972951
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RESUMEN DE INFORMACIÓN RELEVANTE  
 

I. Contexto estratégico: 

El primer semestre de 2026 ha supuesto un periodo enfocado en la ejecución de la estrategia 
de transformación del Grupo. Durante este periodo, la hoja de ruta se ha apoyado en tres 
palancas principales: el desarrollo de producto propio de mayor valor, la expansión del canal 
indirecto y la consolidación de los servicios sobre tecnología propia.  

El Grupo ha llevado al mercado importantes avances en las cuatro áreas de mayor demanda 
empresarial: 

• Ciberseguridad: Se ha producido la consolidación comercial de nuestra suite de 
ciberseguridad gestionada, denominada g-Cyberprotect. Además, en el mes de febrero 
se ha logrado obtener la certificación del Esquema Nacional de Seguridad en categoría 
Alta, la cual está plenamente alineada con normativas como NIS2 y DORA.    
 

• Inteligencia Artificial: En marzo se ha procedido al lanzamiento de Biblion, una 
plataforma de gestión del conocimiento corporativo que ya se encuentra operativa y con 
clientes activos. Asimismo, se ha desarrollado Datum, que consiste en un asistente 
conversacional diseñado para consultar datos de SAP utilizando lenguaje natural. 
 

• Continuidad de Negocio: Durante el mes de abril se ha lanzado al mercado g-Backup 
Free para facilitar la protección de datos en las pymes. Paralelamente, se ha desarrollado 
un nuevo servicio de Disaster Recovery de modalidad cloud-to-cloud operado 
directamente sobre la nube del Grupo.    
 

• Consolidación tecnológica: El Grupo ha conseguido avanzar significativamente en la 
migración de los clientes de su servicio Cloud Datacenter desde entornos VMware hacia 
Gyper, nuestra plataforma de virtualización propietaria. Esta migración refuerza el control 
tecnológico del Grupo y reduce de manera importante la dependencia respecto a las 
licencias de terceros reforzando la soberanía tecnológica del Grupo. 

Ventaja competitiva: tecnología propia y soberanía del dato 

Los hitos del periodo refuerzan la ventaja competitiva del Grupo basada en soluciones de misión 
crítica sustentadas en tecnología propia. Gigas controla y evoluciona con autonomía su 
plataforma de virtualización (Gyper) y opera 9 centros de datos en Iberia, Latinoamérica y 
Estados Unidos, desde los que presta servicio a más de 4.500 clientes corporativos. Además, el 
negocio de telecomunicaciones, con ONI como marca especializada en el mercado empresarial 
portugués, aporta una base estable de ingresos recurrentes y la conectividad que completa 
nuestra propuesta integral.    

Frente a los grandes proveedores internacionales, el Grupo compite en calidad, cercanía y 
soberanía del dato. La información crítica del cliente reside en entornos seguros, 
jurisdiccionalmente estables y operados por el propio Grupo. La certificación ENS en categoría 
Alta, que cubre también los nuevos servicios PaaS, respalda un posicionamiento cada vez más 
valorado por empresas y administraciones públicas.    

La oportunidad de mercado: de la percepción a la adopción real 

El Barómetro Gigas 2026, basado en 1.300 entrevistas a responsables de tecnología y negocio, 
dimensiona la oportunidad en el segmento pyme. El 79 % de las pymes se considera digitalizada, 
pero solo el 9 % presenta una adopción sólida de cloud, inteligencia artificial y ciberseguridad. El 
52 % conserva sus datos en servidores físicos propios, el 36 % utiliza IA (mayoritariamente con 
herramientas gratuitas) y una de cada cinco pymes medianas ha sufrido un ciberataque en el 
último año.    
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Esa distancia entre percepción y realidad es el espacio que ocupa nuestra oferta: llevar a la nube 
las cargas que hoy residen en servidores locales, protegerlas frente a incidentes y facilitar el uso 
de la inteligencia artificial sobre los datos del negocio con un mayor control sobre su tratamiento.   

Vectores de crecimiento 

Esta oportunidad se fundamenta en dos dinámicas del mercado y en una decisión estratégica de 
la compañía:    

• Ciberseguridad y cumplimiento normativo: Normativas como NIS2, DORA y el 
Esquema Nacional de Seguridad obligan a un número creciente de empresas y 
entidades públicas a reforzar su seguridad y continuidad de negocio. Dado que muchas 
pymes carecen de recursos propios, nuestros servicios gestionados responden a esa 
necesidad con un modelo de ingreso recurrente.   
  

• Inteligencia artificial: La IA se consolida como nueva fuente de demanda de 
infraestructura y servicios. El Grupo la aborda con productos propios orientados a un uso 
de la IA con mayor control sobre los datos corporativos y que, al desplegarse sobre 
nuestra infraestructura, generan además consumo de cloud. 
 

• Foco de actividad en el segmento cloud: La compañía ha puesto en marcha un plan 
de desinversiones para enfocarse en el segmento de mayor potencial de crecimiento: 
cloud y sus negocios adyacentes. La primera de estas desinversiones ha sido la venta 
del operador móvil virtual OnMóvil, empresa que ofrece servicios para operadores 
locales de telecomunicaciones, actividad sin sinergias para el segmento cloud. La venta 
se formalizó en el primer semestre por 15,5 millones de euros a un operador con red 
propia que se destinarán a financiar los planes de crecimiento de la compañía, así como 
a reducir las amortizaciones de deuda a realizar durante el 2027 (comunicado en OIR de 
fecha 1 de julio de 2026). 
 

II. Indicadores clave de rendimiento (KPI’s) 

En este contexto, el primer semestre de 2026 ha representado una etapa de profunda 
transformación operativa y estructural para el Grupo, caracterizada por importantes avances en 
nuestra independencia tecnológica y por la exitosa venta de la filial OnMóvil. Esta desinversión, 
de un activo non-core, transforma significativamente nuestro perímetro de consolidación y nos 
sitúa en un escenario diferente al proyectado en el guidance original del ejercicio, por lo que 
resulta fundamental analizar las magnitudes de esta primera mitad del año poniendo el foco en 
nuestro negocio recurrente. Asimismo, el semestre ha estado marcado por la positiva evolución 
del resultado de explotación y la sólida generación de caja. 

 

Indicador 
Financiero H1 26A H1 25A Variación / Observación 

Ingresos Netos 
Totales 34,9 M€ 37,1 M€ 

Contracción explicada por la ausencia de ingresos no 
recurrentes (one-offs de 1,8M€ y subvenciones de 
0,5 M€ en 1S 2025) 

Ingresos 
Recurrentes 34,9 M€ 34,8 M€ Estabilidad en el negocio core (100% de la 

facturación del semestre) 

EBITDA Ajustado 5,7 M€ 8,1 M€ Impactado por la transición tecnológica y menor one-
off 

Margen EBITDA % 16,22% 21,83% Absorbe costes temporales de desarrollo de producto 
e integración 

EBITDA Ajustado 
post inversiones 9,4 M€ 8,1 M€ Incluye el resultado por la venta de OnMóvil 

(+3,7M€) 
Margen EBITDA 
post inversiones % 26,93% 21,83% Mejora de +5,1 p.p. en el margen, impulsada por la 

puesta en valor de activos con la venta de OnMóvil 
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Resultado Neto -1,34 M€ -3,73 M€ Mejora del +64% impulsada por la plusvalía de la 
venta de OnMóvil (+3,7M€) 

CAPEX Total 5,2 M€ 4,3 M€ Inversión optimizada en infraestructura propia (14,9% 
sobre ingresos; 1S 2025 excluye M&A) 

CAPEX Crecimiento 4,4 M€ 3,7 M€ Foco en Roadmap (plataforma Gyper, IA 
Biblion/Datum y g-Cyberprotect) 

CAPEX 
Mantenimiento 0,8 M€ 0,7 M€ Eficiencia operativa y estabilidad de la infraestructura 

Flujo de Caja 
Operativo (OCF) 7,7 M€ 5,4 M€ 43% de incremento en OCF por optimización y 

gestión del circulante 

Flujo de Caja Libre 
(FCF) 9,2 M€ (3,2) M€ Sólida generación de caja propia apoyada en la 

desinversión 

Caja y 
Equivalentes 24,6 M€ 22,1 M€ Posición de liquidez récord (+11% vs. cierre 2025) 

Deuda Financiera 
Neta* 26,5 M€ 32,9 M€ Reducción neta de 6,4M€ en el semestre 

Ratio DFN / 
EBITDA (LTM) 1,97x 2,05x Mejora del perfil de apalancamiento 

 

*Deuda Financiera Neta incluye Deuda bancaria de corto y largo plazo menos caja y equivalentes. No incluye bonos 
convertibles ni deudas por arrendamientos 

 
III. Análisis de resultados operativos (Ingresos y EBITDA) 

 

€M H1 26A H1 25A 
Ingresos 34,9  37,1  
Cloud*  10  10  
Telco 24,9  26,7  
Subvenciones  -   0,5  
Coste Directo (16,2) (16,1) 
Margen Directo   18,7  21,0  
Margen Directo % 53,6%  56,6%  
Costes de personal  (7,0) (7,1) 
Corporate Costs (6,0) (5,8) 
Adjusted EBITDA 5,7  8,1  
Adjusted EBITDA % 16,2%  21,8%  
Resultado por venta de OnMóvil  3,7  –  
Adjusted EBITDA post enajenaciones 9,4  8,1  
Adjusted EBITDA post inversiones % 26,9%  21,8%  
M&A Costs, LT rem plans & Others (1,0) (1,7) 
Amortizaciones (7,1) (8,0) 
EBIT - Operating Profit (loss) 1,3  (1,6) 
Resultado financiero  (2,8) (2,3) 
EBT - Profit (loss) before taxes (1,5) (3,9) 
Income Tax 0,2  0,3  
Profit (loss) for the Period (1,3) (3,7) 

 

*Desglose Cloud Telco ajustado en 2025 para reflejar misma clasificación que en 2026. TPartner (negocio de 
comunicaciones unificadas) clasificado como Telco en ambos años a efectos comparativos. 
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Ingresos y estabilidad del negocio Core  

Los ingresos totales se situaron en 34,9 M€. El negocio de Telecomunicaciones se situó en 24,9 
M€ (frente a 26,7 M€ en 1S 2025), variación que recoge los servicios no recurrentes del periodo 
comparativo, mientras que la división Cloud se mantuvo estable en 10 M€. La variación en la 
cifra agregada frente al 1S 2025 responde exclusivamente al ajuste en servicios no recurrentes 
(one-offs de 1,8 M€ en el periodo comparativo) y a la ausencia de subvenciones (0,5 M€ en 1S 
2025). El 100% de los ingresos semestrales corresponden a facturación recurrente. 

Margen Directo y estructura de costes 

El Margen Directo alcanzó los 18,7 M€ (53,58% sobre la cifra de negocios). Los costes directos 
se situaron en -16,2 M€ (frente a -16,1 M€ en 1S 2025). En cuanto a la estructura operativa, los 
costes de personal se mantuvieron contenidos en -7,02 M€ (frente a -7,10 M€ en 1S 2025), 
mientras que los costes corporativos ascendieron a -6,02 M€ (vs. -5,80 M€ en 1S 2025), 
absorbiendo de forma temporal la adaptación operativa del periodo y el despliegue del pipeline 
tecnológico. 

EBITDA Ajustado y transición tecnológica 

El EBITDA Ajustado se situó en 5,7 M€ (margen EBITDA del 16,22% sobre la cifra de negocio). 
Este resultado absorbe de forma temporal los costes técnicos e inversiones operativas asociadas 
a la migración de clientes hacia nuestra plataforma propia de virtualización (Gyper) tras el cambio 
de licenciamiento de VMware, garantizando nuestra autonomía estratégica y la expansión de 
márgenes futuros. 

Cómo se puede apreciar en la gráfica inferior, si ajustamos el EBITDA del 2025 por los servicios 
no recurrentes y la pérdida de un cliente importante tras un proceso corporativo del mismo, la 
operación core y recurrente de GIGAS mantiene una estabilidad en relación al año anterior. 

  

 

Inflexión positiva en EBIT y resultado neto 

El resultado de explotación (EBIT) fue positivo, pasando de -1,6 M€ en 1S 2025 a +1,3 M€ en 1S 
2026. Esta inflexión recoge la plusvalía neta de +3,7 M€ por la venta de OnMóvil, la contención 
en amortizaciones (-7,1 M€ vs. -8,0 M€) y la reducción de gastos no recurrentes y no operativos 
(-1,0 M€ vs. -1,7 M€ en 1S 2025). El Resultado Neto del periodo mejora un 64%, reduciendo las 
pérdidas netas a -1,34 M€ (vs. -3,73 M€). 

 

8,1 M€ −1,3

−1,1
5,7 M€ −0,1 +0,1 5,7 M€

+3,7 9,4 M€

YTD
Jun 25

Servicios no
recurrentes

Margen
Cliente M&A

EBITDA Serv
recurrentes

Margen
negocio

Opex EBITDA
YTD Jun 26

Venta
Onmóvil

EBITDA post
desinversiones
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IV. Solidez del balance, generación de caja y desapalancamiento 
 

€M jun-26 dic-25 
Activo no corriente 110,1 120,3 
Inmovilizado intangible 68,7 80,7 

Desarrollo 0,9 0,9 
Patentes, licencias y marcas 3,6 3,5 
Aplicaciones informáticas 2,7 2,1 
Otros activos intangibles 5,3 5,1 
Relaciones con clientes 10,2 14,5 
Fondo de comercio 46,1 54,6 

Inmovilizado material 22,1 23,1 
Terrenos y construcciones 0,2 0,2 
Instalaciones técnicas y otros 21,3 21,6 
Inmovilizado en curso 0,6 1,3 

Derechos de uso 9,0 9,6 
Otros activos financieros a l/p 3,9 0,4 
Activos por impuesto diferido 6,3 6,5 
Activo corriente 47,6 41,7 
Existencias 0,8 0,4 
Deudores comerciales y otros 11,6 13,5 

Clientes por ventas y servicios 10,0 11,7 
Deudores varios y personal 1,5 1,8 

Activos por impuestos corrientes 0,0 0,1 
Otros créditos con AA.PP. 3,8 3,5 
Otros activos financieros a c/p 4,5 0,0 
Periodificaciones a c/p 2,3 2,1 
Efectivo y equivalentes 24,6 22,1 
   

€M jun-26 dic-25 
Patrimonio neto 31,0 32,1 
Fondos propios 31,5 32,8 

Capital 0,3 0,3 
Prima de emisión 58,5 58,5 
Reservas (0,7) (0,7) 
Acciones propias (0,2) (0,2) 
Resultados negativos ej. anteriores (25,0) (14,3) 
Resultado del ejercicio (1,3) (10,6) 
Otros instrumentos de patrimonio (0,1) (0,2) 

Diferencias de conversión (0,3) (0,3) 
Ajustes por cambios de valor (0,2) (0,3) 
Pasivo no corriente 80,1 84,3 
Provisiones a l/p 5,4 5,8 
Obligaciones y bonos conv. a l/p 6,5 6,1 
Deudas con entid. de crédito a l/p 38,5 42,0 
Acreedores por arrendamiento a l/p 7,6 7,5 
Otros pasivos a l/p 16,2 15,6 
Pasivos por derivados financieros 0,2 0,4 
Pasivos por impuesto diferido 2,6 3,6 
Periodificaciones a l/p 3,2 3,4 
Pasivo corriente 46,6 45,6 
Provisiones a c/p 1,3 1,3 
Deudas con entid. de crédito a c/p 12,6 13,0 
Acreedores por arrendamiento a c/p 3,2 4,0 
Otros pasivos a c/p 1,4 1,4 
Acreedores comerciales y otros 24,5 22,0 
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Total activo 157,8 162,0 

 

Proveedores y acreedores 22,7 20,2 
Proveedores de inmovilizado 0,9 0,9 
Anticipos de clientes y personal 0,9 0,9 

Otras deudas con AA.PP. 1,1 1,7 
Periodificaciones a c/p 2,6 2,3 
Total patrimonio neto y pasivo 157,8 162,0 

 

 
 
 
 
 
 
 
Aceleración en generación de Caja  
 
La capacidad de conversión de EBITDA en caja del negocio subyacente ha 
experimentado un salto de eficiencia muy relevante. El Flujo de Caja Operativo se ha 
elevado un 43%, alcanzando los 7,7 M€ en el semestre (frente a los 5,4 M€ del 1S 2025). 
Este crecimiento responde a una disciplina rigurosa en la gestión del capital circulante, 
apoyada en la optimización del periodo medio de cobro a clientes. 
 

 
 
 
Flujo de Caja Libre (FCF) récord 
 
El Flujo de Caja Libre se situó en +9,2 M€, revirtiendo el consumo de caja de -3,2 M€ 
registrado en el mismo periodo del ejercicio anterior. Esta aceleración refleja la disciplina 
financiera del Grupo, evidenciando que la potente generación de caja operativa (+7,7 
M€) resulta ya ampliamente suficiente para financiar íntegramente las inversiones 
recurrentes en CAPEX (5,2 M€). Además, la generación libre se ha visto potenciada este 
semestre por la entrada extraordinaria de liquidez procedente de la desinversión en 
OnMóvil, generando un flujo de inversión neto positivo de +1,5 M€ que hemos 
aprovechado para acelerar nuestro desapalancamiento 
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Solidez patrimonial y Deuda Neta 
 
La posición de caja se eleva hasta un máximo de 24,6 M€ (+11% respecto al cierre de 
2025). Esta mejora de liquidez, combinada con la amortización ordinaria del principal de 
la deuda bancaria, ha permitido ejecutar una reducción sustancial de la Deuda Financiera 
Neta (DFN), que disminuye en 6,4 M€ en tan solo seis meses, situándose en 26,5 M€ 
(frente a los 32,9 M€ del cierre del ejercicio anterior, lo que supone una reducción del 
19,5%). La solidez del balance actual otorga al Grupo una holgura patrimonial única para 
afrontar el próximo ciclo de crecimiento sin tensionar la estructura de capital. 
 
 
Mejora del perfil de apalancamiento 
 
Como consecuencia de la menor deuda financiera neta y la posición de tesorería, el 
apalancamiento bancario se reduce a 1,97 veces el EBITDA (vs. 2,05 veces en 2025). 
El perfil financiero se fortalece adicionalmente tras la novación sindicada firmada en julio 
de 2026, que extiende el vencimiento hasta el 2031 y adecúa el calendario de pagos y 
compromisos a la dimensión y necesidades del negocio. 
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Saneamiento estructural del activo 
 
La salida de OnMóvil reconfigura favorablemente la estructura patrimonial del Grupo al 
dar de baja 11,4 M€ en activos intangibles no monetarios (8,55 M€ de fondo de comercio 
y 2,87 M€ de cartera de clientes). Estos intangibles se sustituyen por 15,5 M€ de 
contraprestación financiera de alto valor (7,5 M€ en tesorería y 8,0 M€ en derechos de 
cobro garantizados, de los cuales 4,5 M€ vencen a corto plazo). Esta rotación de activos 
elimina riesgos de deterioro futuro y logra una mejora del Fondo de Maniobra. 
 
 

V. Inversión optimizada (CAPEX) 

El CAPEX total del semestre ascendió a 5,2 M€ (14,9% sobre ingresos), focalizado en el 
desarrollo de activos que nos garanticen un alto margen futuro e independencia tecnológica:  

• CAPEX de Crecimiento (4,4 M€): Concentra el 85% de la inversión, impulsando el 
roadmap estratégico: escalado de la plataforma propia Gyper (migración de VMware), 
soluciones de Inteligencia Artificial (Biblion y Datum) y el ecosistema g-Cyberprotect. 
Asimismo, refuerza el crecimiento y captación de nuevos clientes Telco en Portugal. 
 

• CAPEX de Mantenimiento (0,8 M€): Inversión contenida para asegurar la resiliencia, 
eficiencia energética y estabilidad operativa de la infraestructura. 
 
 

VI. Perspectivas y evolución del negocio en el nuevo perímetro 

Reconfiguración por cambio de perímetro (Efecto OnMóvil)  

En el contexto del nuevo plan de desinversiones, la desinversión de la filial OnMóvil reordena el 
perímetro de consolidación del Grupo, permitiéndonos emerger como una compañía 
estratégicamente más centrada en un modelo de negocio Cloud. Al dejar de consolidar sus 
operaciones en la segunda mitad del año, las magnitudes de la segunda parte del ejercicio 
reflejarán una estructura más ligera y enfocada en activos de mayor valor y rentabilidad. 
Paralelamente, contamos con la máxima visibilidad operativa gracias a que la totalidad de 
nuestros ingresos del semestre han sido recurrentes (34,9 M€), eliminando la volatilidad de los 
servicios one-off y consolidando la predictibilidad de nuestro negocio core. En consecuencia, las 
proyecciones cuantitativas de negocio comunicadas al mercado en abril de 2026 para el 
perímetro anterior dejan de ser el marco de referencia aplicable para el cierre del presente 
ejercicio.  

Teniendo en cuenta el nuevo perímetro corporativo, el Consejo de Administración de la 
Compañía celebrado con fecha 8 de Octubre de 2026 ha aprobado unas nuevas estimaciones 
de cierre del ejercicio 2026 que se sitúan en una horquilla de entre 64 y 67 millones de euros de 
ingresos netos y entre 11 y 13 millones de euros de EBITDA Ajustado.  

El grado de cumplimiento de las nuevas previsiones alcanzado a 30 de junio de 2026 asciende 
a una horquilla de entre 54,5% y 52,1% de los ingresos netos y entre 51,8% y 43,8% del EBITDA 
Ajustado. 

Asimismo, durante el último trimestre del año se lanzará una iniciativa de optimización de costes 
que mejorará el margen de resultado de explotación durante el 2027. Dicha iniciativa irá 
acompañada de la tracción comercial de los productos cloud que se observa desde hace varios 
meses en los principales KPIs operativos de la empresa. Estos deberían permitir generar un 
resultado de explotación (EBITDA) para el año con un crecimiento interanual de entre el 10% y 
el 15%, crecimiento que esperamos continúe en los años siguientes dada la inercia cumulativa 
de la tracción comercial. 
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Comportamiento del negocio subyacente (Like-for-Like)  

Excluyendo el impacto del cambio de perímetro y la ausencia de ingresos no recurrentes (one-
offs), la base del negocio core recurrente muestra una elevada resiliencia (34,9 M€ en 1S 2026 
vs. 34,8 M€ en 1S 2025), en línea con la visibilidad operativa prevista para el ejercicio.    

 

Inversión estratégica en margen futuro  

El primer semestre ha absorbido de manera acelerada los costes asociados a la migración 
estratégica de nuestros clientes desde VMware hacia nuestra plataforma propia Gyper. Esta 
decisión defensiva impacta temporalmente el EBITDA del ejercicio 2026, pero asegura nuestra 
total independencia tecnológica, evita futuras subidas de costes por licencias de terceros y 
protege los márgenes operativos a partir de 2027.   

 

Foco en el crecimiento de alto valor 

Con un balance saneado (24,6 M€ de liquidez y Deuda Neta reducida a 1,97x EBITDA), todos 
los esfuerzos comerciales de la segunda mitad del año se concentran en nuestras tres palancas 
de alto valor: el nuevo Programa de Partners de canal, la tracción comercial de nuestras 
soluciones de IA Soberana (Biblion y Datum) y la suite de ciberseguridad gestionada. 

 

En Alcobendas, Madrid, a 15 de octubre de 2026, 

 

Víctor Guerrero Ferrer 
Consejero Delegado 
GIGAS HOSTING, S.A 
 
 
NOTA: Las cifras aquí presentadas son un extracto de los Estados Financieros Intermedios Consolidados, 
objeto de revisión limitada, correspondientes al periodo comprendido entre el 1 de enero de 2026 y el 30 de 
junio de 2026 de la Compañía, incluidas como ANEXO, y en caso de cualquier discrepancia prevalecerán 
dichos Estados Financieros Intermedios.   
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